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11. Manazérske zhrnutie:

kldéové slova: podnikatelsky népad, tvorivost, prileZitost, rozvoj, najvhodnejsie formy
podnikania

kratka anotacia:

Zasadnutie pedagogického klubu sa zameriava na obozndmenie a vyuZitie inovativnych metéd
vo vyucovacom prostredi v prepojeni na prax s ciefom rozvoja kfi€ovych kompetencii u Ziakov,
ako su ich komunikaéné zruénosti, poznavanie, myslenie, schopnost sa priestorovo orientovat,
hladat informdcie a vediet ich spréavne vyhodnotit.




12. Hlavné body, témy stretnutia, zhrnutie priebehu stretnutia:

Témou stretnutia su: ,0d ndpadu k zdameru.”

»Biznis nie je finanénd veda... znamend vytvorenie produktu alebo sluzby, ktord bude takd
dobrd, Ze ludia budu ochotni za fiu platit.” —
(Anita Roddick podnikatelka, zakladatelka The Body Shop 1942 — 2007)

Hlavné body:

® 6 tipov na rozvinutie toho spravneho podnikatelského zdmeru (ndjst si nie¢o, v ¢om ¢lovek
vynikd, vyuZit svoje zruénosti — silné stranky, stanovit si zakladné hodnoty firmy
a dodrZziavat ich, urcit si jasné poslanie, spésob podnikania, najst spravne miesto na trhu —
vyplnit diery na trhu, snaZit sa o jednoduchy, jasny ciel bez prekombinovanosti
a komplikovanosti, po¢uvat ndzory inych)

e Podnikatelské prileZitosti

e Novinky v podnikani

* Podnikanie cez internet — ndpady (web stranka a marketing), podnikanie formou viastného
blogu, online kurzy, poradenstvo, korekttry textov, predaj netradi¢nych potravin...

e Postup hodnotenia podnikatelského nédpadu
https://www.efektivnejsie.sk/blog/podnikatelske-pribehy/v-com-podnikat-v-roku-2022-v-
com-podnikat-na-internete/

* Kreativne ndpady na podnikanie: https://nastartujto.sk/napady-na-
podnikanie/?gclid=CjOKCQIAoNWOBhCwARISAAIHNEgNSjfQwoZcsq6NSYVIRdfigNnuomaM
ggL3wGOFxnLXsQRn2820RulaAhspEALW_wcB

e Crowdfunding — kolektivne financovanie https://www.slsp.sk/sk/biznis/zaciname-
podnikat/rady-tipy/crowdfunding1

e Live pribehy startupov https://rozbehnisa.sk/live/

Pedagogovia na svojom zasadnuti diskutovali na dand tému podnikatelskych napadov aich
udrzatefnosti do buducnosti, hfadali k nej uZitoéné informécie, spdsoby ako v tejto téme zaujat
Ziakov, popripade im poméct s ich vlastnym podnikatelskym rozbehom, inovativnou myslienkou
napriklad aj popri Skole.

Mnoho podnikatefov, ktori maju schopné a kvalitné projekty potrebuju vypracovat podnikatelsky
plan. Dévody su snaha ziskat investora, kapitdl od banky, finanént podporu od fondov alebo
spolupracu so strategickym partnerom.

Vytvorit podnikatelsky zimer je ndro&né o to viac pokial je to po prvykrat. Mnohokrat sa stava, Ze
sa vynecha alebo zabudne ddleZitd sicast biznis planu a pred investorom alebo partnerom pésobi
zaCinajuci podnikatel nepripravene alebo chaoticky, €0 moZe zbytoéne vzbudzovat pochybnosti.
Podnikatelsky zamer je strategicky sthrn o spolo¢nosti, jej produktoch/ sluZbéach, vyrobnych
technikdch, trhu, klientoch, marketingovej stratégii, fudskych zdrojoch a finanénych poziadaviek.
Spolocnost/ podnikatel vykresluje svoj zémer a najmi ciele v podnikatefskom plane.

Zhromaiduje vietky potrebné informdcie na jednom mieste v jednom dokumente.




13. Zavery a odporuéania:

UCitelia na zaver spolo&ne zhodnotili, ¥e dneéna doba ponidka mnoZstvo napadov na
podnikanie. Podnikanie je dostupné takmer pre kaZzdého. V biznise méze byt ktokolvek
uspesny, ak ma Sikovny népad a nemusi byt len invenény ¢ prelomovy, staci mat tuzbu,
rozhodnost, ciefavedomost a ak ma zakaznika, jeho Uspech je zarugeny. Je délezité si
zapamadtat, Ze prvorad4 je sluzba a spokojnost zakaznikov a aZ potom prichadza protihodnota
vo forme zisku.
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