MINISTERETVO

\ SKOLSTVA, VEDY, *
VYSKUMLE A SPORY L
SLOVEMSKE] REPUBLIKY

e

- * e
- »

-
LR

" EUROPSKA (HIA

. Eurdpsky socidiny fond
| Eurdpsiey fond reglondlriehs romajs

883 OPERACNY PROGRAM
® @@ [UDSKEZDROJE

Sprava o &innosti pedagogického klubu

1. Prioritnd os Vzdeladvanie
2. Specificky ciel 1.2.1 Zvysit kvalitu odborného vzdeldvania
a pripravy reflektujuc potreby trhu prace
3. Prijimatel Sukromnd stredna odborna Skola podnikania
4. Nazov projektu Zvy3enie kvality odborného vzdeldvania
a pripravy na Sukromnej strednej odbornej
$kole podnikania Zvolen
5. Koéd projektu 1TMS2014+ 3120117833
6. Nazov pedagogického klubu Zivot EKOfirmy
7. Déatum stretnutia pedagogického klubu | 25.11. 2021
8. Miesto stretnutia pedagogického klubu | Budova $koly-miestnost odbornej pripravy
9. Meno koordinatora pedagogického Ing. Renadta Hene3ova
klubu
10. Odkaz na webové sidlo zverejnenej www.skolapodnikania.sk
spravy
11. Manazérske zhrnutie:

klGéové slova: klientela, kontakt, obchodny partneri, analyza trhu, networking

kratka anotacia:

Zasadnutie pedagogického klubu sa zameriava na obozndmenie a vyuZitie inovativnych metod
vo vyutovacom prostredi v prepojeni na prax s ciefom rozvoja kfG€ovych kompetencii u Ziakov,
ako su ich komunika&né zruénosti, schopnost sa priestorovo orientovat, hladat informécie
a vediet ich spravne vyhodnotit.




12. Hlavné body, témy stretnutia, zhrnutie priebehu stretnutia:

Témou stretnutia su: ,Kontakty a ich vyznam v podnikani.”
»Zaklad Uspechu kazdého podnikania.”

Hlavné body:

Ako mdZu nové kontakty pomdct rozvinut podnikanie?

vyber spravnej klientely

oslovenie novych ciefovych skupin, novych trhov

viac kanalov — viac ciest

Paretovo pravidlo 80:20
(https://podnikam.sk/kontakty-zaklad-uspechu-kazdeho-podnikania/)

Pedagdgovia na svojom zasadnuti diskutovali na dant tému, hladali k nej uZitoéné informdcie,
spbsoby ako v tejto téme zaujat Ziakov.

Kazdé jedno podnikanie zavisi od toho, kolko [udi o danom podnikatelovi a jeho sluzbdch vie a
kolko z nich sa rozhodne vybrat si prave jeho. MoZe preddvat tie najkvalitnejsie produkty Siroko-
daleko alebo poskytovat tie najlepsie sluzby, no nie je mu to na ni¢, kym sa o fiom fudia
nedozvedia a jeho kvality sa ,,nerozkriknu do sveta“.

Networking nekonéi len pri dohadzovani novych klientov. Casto je hlavnym prinosom ziskania
nového kontaktu spolupraca na projektoch, ktoré maju vyznam a potenciél pre obe firmy.
Mnoistvo firiem sa €asto rozhodne aj pre spolo¢né zaloZenie nového projektu, do ktorého obe
strany prispeju nie¢im vlastnym.

Je doleZité pre podnikatelov, aby sa pravidelne stretdvali s inymi podnikatelmi a diskutovali.
Okrem obchodnych pripadov prediskutovali aj nové trendy v podnikani, u¢tovnictve, ¢i nové
zékony, ktoré sa dotykaju aj ich biznisu. Informdcie, ktoré poskytnu ini podnikatelia z okolia
daného podnikatela, umoZriuji danym podnikatefom ostat neustdle v obraze, byt flexibilnejSimi
a pripravenymi na prileZitosti, resp. hrozby okolia a situacie na trhu.




13. Zavery a odporucania:

Utitelia na zaver spolo¢ne zhodnotili, Ze je velmi déleZité aplikovat teoretické vedomosti na
prikladoch z praxe, aby Ziaci ziskané vedomosti a znalosti aplikovali do ich buducich Zivotov,
zdravého fungovania rozvoja komunikaénych zruc¢nosti, ktoré im napomahaju nadvazovat nové
kontakty a tak budovat a rozsirovat ich Uspesné podnikanie, resp. profesijny rast.

Budovanie biznisu by sa dalo prirovnat k budovaniu domu. Najprv je ddlezita vizia, akysi ciel.
Nasleduje plan — projekt, nakup materidlu, budovanie zdkladov, samotna vystavba a findlne
dokoncenie. Kontakty su ako zaklady, nevyhnutné pre tspesné budovania akéhokolvek podnikania.

14. Vypracoval (meno, priezvisko) Ing. Renata HeneSova

15. Datum 25.11.2021

16. Podpis R

17. Schvalil (meno, priezvisko) I .. avernivicnalik

18. Datum 26.11.2021

19. Podpis K 22 ST O W
Priloha:

Prezencna listina zo stretnutia pedagogického klubu



